para tu vivienda

¢, Esta pensando en vender su casa? Fijar el precio correcto de su casa es la clave para obtener el maximo valor en su venta.
Ponerle un precio excesivo a su casa es tentador, pero puede llevar a un listado desgastado y a una reduccidon de los ingresos
por la venta.

He aqui por gué le recomiendo que ponga un precio competitivo a su casa:

Hace que su casa sea Vvisible para los
compradores adecuados. Los compradores y sus
agentes buscan viviendas por rango de precios. S
pone un precio competitivo a su vivienda, la hara
visible para los compradores adecuados.

Atrapara el periodo de mayor actividad de los
compradores. Las viviendas atraen a la mayoria de
los compradores cuando salen al mercado por
primera vez. En un par de semanas, la actividad de
venta se reduce a nuevos compradores que acaban
de entrar en el mercado. Una idea erronea de los
vendedores de viviendas es gue pueden empezar
por lo alto y bajar después. Sin embargo, esta
estrategia les hace perder la mejor oportunidad de
conseguir el precio de venta mas alto.

Evitara el estancamiento. Una casa gue no se
vende de inmediato tiene algo que no funciona. Las
ofertas que se hacen por las viviendas después de
amplios dias en el mercado suelen ser mucho mas
bajas gue las recibidas en los primeros dias. Los
compradores suponen que los vendedores estan
mas desesperados por vender cuanto mas tiempo
permanece la vivienda en el mercado, lo que hace
gue los compradores sean mas agresivos en su
negociacion.
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Elimina las interminables molestias de la venta. Un
mayor tiempo de comercializacion significa mas citas
de presentacion y esfuerzos adicionales para
conseguir gue su casa se venda. También tendras
gue mantenerla en "condiciones de exhibicion”
durante mas tiempo.

No ayude a la competencia. Las casas comparables
en venta a precios mas bajos pareceran mas
atractivas para los compradores potenciales.

Un proceso de préestamo sin complicaciones.
Aungue un comprador esté de acuerdo en pagar un
precio superior al del mercado, la tasacidn exigida por
el prestamista del comprador puede guedarse corta, lo
gue provocaria la cancelacion de la venta.
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Para mas informacion sobre coOmo superar a

los vendedores de la competencia y

maximizar su beneficio, jllameme!

iPromocionare su propliedad para
que obtenga el mejor precio!
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